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SAFI a.,_.om..m _m marché avecses robinets

Premier fabricant frangais de robinets plastiques pour ﬁ.a&:aa&p %E _ .NS. s'est spécia-
rrosion, & pour ambition de devenir le leader européen de
ce marché de niche (qui n'est pas pour autant sans concurrence), d'une part en dévelop-
pant lentreprise sur l'Asie et les Etats-Unis, et d'autre part en conservant un bel -esprit

lisé dans les robinets anti-co

epris il y.a 3 ans par le fils de son créa-

teur, SAFI, spécialisie anm robinets

fastiques - anti-corrosion,  connait
depuis ' un essor considérable, dt entre
autre 2 une- wﬁﬁnm_m noBEmEp_m dyna-
mique, voire agressive.

De lidée ingénieuse du pére...

Mais revenons 3 fa belle histaire de cette
PME drdmoise, Tout commence en 1963

avec la création ‘de l'entreprise SAFI ‘

Taulignan par wmnn:mm Moison, & {'époque,
ce dernier, ingénieux et touche-i-tout,
décide de créer-sa propie société sans trop
savoir veaiment ce qu'il va-y preduire. 11 I
nomme alors' SAFI, signifiant tout simple-
ment Société Anonyme de Fabrication
JIndustriclle. Une dénomination  plutde
vigue pour une petite société qui vafinale-
" mient vite trouver sa_spécialité,

54835 dans I'dme, clest aprés avoir
observé [es problémes an fuite des robinets
des cuves de fuel aoanmcncn que ‘Jacques
Moison trouve un systéme et commence 4
produire -des robinets étanches pour ces
cuves. Bt puis Hiistoire va ensulte aller assez
vite. Les rabinets de SAFI sont repérés par
un spécialiste de-la pulvérisation agricole
"qui lui-démanide de travailler pour Tui. C'est:
le Emsﬁ. « boom » de l'entreprise, et c'est
aussi ce qui explique qu'historiquement
SAFI travaillé dans les domaines du’ stoc-
kage'de mcaa et de l'agriculture. - -

Se spétialisant assez rapidement dans les
robinets thermoplastiques qui- présentent
l'avantage d'étre moins chers, plus légers et

surtout plus résistants et anti-corrosifs

{contrairement au miétal), SAFI se déve-
loppe progressivement et exerce aujour-

d'hui son activité dans 5 grands domaines-

~que sont l'industrie chimique, I'environne-
ment (secteur en plein développement), fa
pulvérisation agricole . (SAFI s'impose
comme un des fournisseurs clé de ce
domaine}, la logistique et le transport de

stockage de produits chimiques (SAFT est la .

seule_société certifiée pour fes: robinets
plastiques de transport sur route),.et lin-
dustric minitre, Enfin l'entreprise dromoise
travaifle également avec le secteur du yach-
ting pour des systémes de robinetteric m_nn.
tronique plus complexe.

En 40 ans, SAFL s'est donc nmzmﬁmazm‘
ment développé avec i-son.actif 130 salariés
et un chiffre d'affaire de 11 millions d'euros.

..au nm%.ﬁn:mm,n:n.&l fils

Et puis, il y a bientdt 3 ans; en janvier 2005,
Stéphane Moison, fils. du fondateur,

reprend Ia téte de 'entreprise avec 3 ses

cotés son frére Dominique comme dizec-
teur technique. Diplémé de Centrale Paris,

- LECHO - LE VALENTINOIS

& équipe qui ES: icin'a g&a&m w&:, &m\ai a N,.m:&%:%_ |

e un::n trentenaire 2 w_ma_uﬁon de redyna- .

miser - Fentreprise familiale, Merant une
stratégie commerciale plus -que dynamique,
il saisit toutes Jes-opportunités et impose en

-..moins de 3 ans sa société comme un des

leaders du marché de Ia cobinetterie indus-
trielte, annongant pour cette fin d'année un
'CA de 15 millions d'guros et une croissance
de plus de 20 %.

Réalisant 60 % de son CA A l'export, SAF est
bien présent sur toute I'Furope avec dés
filiales en Allemagne, en Espagné et en
Angleterre, et 2 maintenant pour ambition
de s'étendre hors des frontitres de notre
contioent. .
Ainsi, comme cela avait ét¢ annoncé en fin
d'année dernitre, une filiale américaine a
ouvert ses portes en Floride au mois de
février avec deux commerciaux. Pensant
pouvoir faite aurant que sur I'Burope, cetie
filiale américaine “est- bien ' évidemment
amenée & se développer et SAFI est actuelle-
ment en pleine phasé de recrutement. Bt
laventure américaine  commence- plutdt
bien puisque sur ce début d'activité, encore

inférieur 4 un an, on dépasse le miltion de,

. ao,:&.m de prises m_n commandes,

Une .expérience que Stéphane  Moison
espére aussi concluante sur le marché asia-
tique avee’ une implantation préwe en
" Chine pour le début de I'année 2008.

. ...Les plus.de SAFL

L'atout de SAFI par rapport 4 ses concur-
rents? Certainement sa taille, Cette PME
forte aujourd'huii e 145 salariés (effectif
qui devrait augmenter a,n 15 % d'ici 2 ans), a
“en effet une taille qui lui permet 4 la fois
d'éfre trés réactive (plus que les grosses
structures) mats aussi d'avoir les moyens
d'investir suffisamment en recherche et

amﬂﬁowmmana pour softir de bo_._qnm_._x
E.oa_.:s

_ .bn plus, m%.» pour- stratégic de ne pas

fournir seulement un produit, mais vrai-

.ment de répondre au mieux aux beseins du

dient. L'entreprise drémoise n'a donc pas
de catalogue, et travailie en « sur-mesure »
en-vendant directement ses produits , par

son propre réseau de technico-commer-.

claux qui interviennent hien souvesit sur les
chantiers -pour mieux comprendre la
demande du client, Une stratégie. payante.

qui fait quaujourdhui SAFL est régulidre:.

ment choist quand il s'agit d'une application

"un peu complexe qui demande une grande

fiabilité, et qui lui 4 permis de simposer
comme le leader du marché m»%am

c:w place de-leader ¢ que Stéphane Moison
entend conforter sur le marché francais et
ambitionne d'obtenir sur le marché euro-

péen. Mais lidéc n'est pas de faire une

course aux profits. Le jeune entrepreneur
préfere avancer par « vague successive »

-avec ambition que chacun prenne plaisir

dans son travail, Sans tomber dans le pates-
nalisme, Stéphane Eommon tient, comme.
son pere 4 [époque, A prendre soin des
individus et 4 garder une certaine cultare
d'entreprise, ‘Preuve de cette volomé; un
investissement énorme (6 fois ke budget
légal). a été fait pour la formation du per-
sonnel: « SAFI g une volonté globale d'aller
de l'avant, avec cette idée que .mgwmswﬁ

tout lemonde 4., J-gagner. ..»,

Dynamisme, résultats, lien social et esprit
d'égquipe, voild comment Stéphane Moison

entend poursuivre le développement -de

SAFI qui devrait, avec des ptincipes pareils,

arivait rapidement -4 ses ohjectifs de’

numéro 1. -

Juilie Fournier

Safi en chiffres|

v GA: 15 millions d'euros annoncé pour
2007. .

v 60 % du CAréalise & __.mxuo;..,

v 145 salariés (dont 62 au siége de
Taulignan) réparis sur 6 pays:
France,  Angleterre,  Allemaghe,
mmvmc:m O:___ et m”mﬁmscam

v c:m m:o_mszmﬁm 30«@33 de 18 ans
~dans _msﬂa_,...__,_mm

+ Plus de 7000 références de robinsts.
v Pius de 2000 clients par an.

v SAF| produit des robinets. allant jus-1|"
gu'a 2 metres de diamaire.
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